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案例分析 

阅读所提供的资料，然后回答所有的问题，共占 30 分。 

                    

               中国与俄罗斯：伙伴？对手？ 

 

资料 A 

 

 

          德国媒体认为中俄两国的所谓“深厚友谊”和“战略合作”只是表面现

象，其实双方只在利益一致时才会合作，比如在拒绝美国的世界霸主地位上。中

俄两国关系传统上就充满竞争和不信任…… 

  《明镜周刊》认为，“目前莫斯科和北京在许多事情上相当接近，比如两国

最近在联合国安理会还共同反对关于谴责叙利亚政权的决议。它们最近一段时间

在联合国和其它国际组织一再发出信号，不愿与美国和欧洲同步前进。” 

   “中共领导人知道，还要与这位客人打很长时间的交道，普京也许会作为

总统执政到 2024 年。……北京在与其它亚洲国家对南中国海主权要求的争端中

需要盟友。” 

  尽管双方“一再表明其 '深厚友谊 '，宣传 '全面的战略协作 '，可是双方都是

‘冷酷的谈判者’”。普京访华的核心议题是一笔数十亿巨额的天然气生意，从

西伯利亚运往中国，可是双方无法就其价格达成一致。 

  报道认为，“关于俄罗斯向中国供应能源的谈判，是一件犹犹豫豫、不守诺

言的无休止的事，目前中国人表现出比以往更加自信。因为他们得以在全世界做

能源生意，对他们来说似乎时间不是很紧迫。” 

  该刊指出：普京的访问无法掩盖两个大国之间的经济关系依然相对稀松的事

实。俄罗斯远远落在其它中国的贸易伙伴之后，彼此相互投资也很少。中国人私

下抱怨俄罗斯的官僚主义和腐败，而俄罗斯人则谴责中国人用廉价货和走私破坏

了西伯利亚的市场。 
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  其背后的担心是，中国人会与腐败的俄罗斯地方诸侯结盟，缓慢而稳妥地征

服西伯利亚的森林、田野和原材料源头。由于俄罗斯军队热衷于扩大其西伯利亚

的军火库，中国的军方也很担心。 

   

            [节选自林泉《中俄两国是伙伴也是对手》，德国之声中文网 2011 年 10 月 14 日] 

 

 

资料 B 

       

        一些美国专家呼吁西方采取新举措，令中国疏远俄罗斯。日本有人催政府加大

对俄外交，使俄远离中国。这些声音有同一种假定，即各自不同的国家利益易让莫

斯科或北京受到引诱。但俄中关系日益密切，这些试图分裂俄中关系的企图注定失

败，因为他们误解了西方所面临的挑战的性质。 

         莫斯科和北京如何看待自己——政府的自我形象，是把握他们如今反西方立

场的关键。在习近平和普京主政下，在两国的国家认同中，共产主义成分保留下来

并产生新势头。反帝国主义作为意识形态支柱留存下来，还有中国中心主义和俄罗

斯中心主义，它们主要着眼于抵制美国及其盟友。 

        上世纪 80 年代两国关系快速正常化，但莫斯科和北京的政治精英当时并没

“重新发现对方”。直至后来，他们才意识到错误，最终将对方作为首选伙伴。 

        现实主义者盯着俄中领土纠纷和中国向远东扩张，自由派理论家看到的则是两

国都谋求融入世界经济。但他们都未能认识到，莫斯科和北京抵制任何会威胁其政

权的新思想或另类主张。不要幻想北京会抛弃莫斯科——或者俄因害怕被当成小伙

伴而转而反对中国。 

  

                                 [摘自吉尔伯特·罗兹曼，乔恒译《中俄伙伴关系比西方认为 

                       的更牢固》，德国乌克兰立场网 2014 年 11 月 11 日] 
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资料 C   

 

        俄罗斯总统普京总是出人意料。正当大家关注俄罗斯国际事务的时候，他

突然走出了一步匪夷所思的棋：准备面向来自中国和日本的移民，开放远东土

地。 

        俄罗斯政府倾向于首先将土地无偿提供给当地居民和从其它地区过来的本

国公民，每位获得土地者，都可以自行决定作何用途。政府应提供优惠条件。专

家认为，此项法律政策运行后，中国移民将在远东地区大大增加，这些人可以从

个人手中租赁土地。 

       俄罗斯目前有 1.44 亿人口，从苏联解体前后至今，俄罗斯人口总量一直处

于缓慢下降之中。 

       据统计，俄罗斯目前劳动力缺口约为 1000 万人，这甚至影响到了俄罗斯的

兵源，带来的老龄化问题就更不用说了。 

       此外，从经济角度看，俄罗斯也存在重大结构缺陷：重工业相对发达，轻工

业落后；主食产量有余，副食产量不能自给。经济过度依赖资源出口，特别是石

油、天然气、矿产和木材。在中国经济结束狂奔之后，全球经济事实上进入内涵

式发展阶段，对资源的依赖大大降低。俄罗斯如果不想办法，未来日子会非常难

过。 

        所以，无论是从经济结构还是人口战略，俄罗斯搞远东大开发，都是非常

明智的。那些土地与其闲着晒太阳，不如引入中国、日本的移民，生产更多的农

副产品，一来解决俄罗斯自己的供应问题，二来可以左右国际市场价格。 

        大量中国移民和日本移民的到来，会不会改变俄罗斯的社会、人口和文化

结构，为俄罗斯未来分裂埋下祸根？我想普京肯定会考虑这个问题，他本人是从

冷战走过来的，不会缺乏冷战思维 

                 

                 [摘选自投资中国《普京全开出大招》，投行资本论坛 2015 年 1 月 28 日]  
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资料 D  

 

图表一： 

 

                

                       [资料来源：根据俄罗斯联邦国家统计局网站和《俄罗斯统计年鉴》 

 

图表二： 

 2003～2013 年中俄贸易额在中国对外贸易中的贡献率 

年份 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 

中国对外贸易总额

（万亿美元） 
0.85 1.15 1.42 1.76 2.18 2.56 2.21 2.97 3.64 3.87 4.16 

中国对外贸易总额同

比增长（%） 
- 35.29 23.48 23.94 23.86 17.43 -13.67 34.39 22.56 6.32 7.49 

中俄贸易额（亿美

元） 
157.58 212.26 291.01 333.87 481.55 569.09 387.52 555.33 792.73 882.11 892.12 

中俄贸易额同比增长

（%） 
- 34.70 37.10 14.73 44.23 18.18 -31.91 43.30 42.75 11.27 1.13 

中俄贸易额对中国对

外贸易的贡献率（%） 
1.85 1.85 2.05 1.90 2.21 2.l22 1.75 1.87 2.18 2.28 2.14 

                  

                      

                     [资料来源：根据中华人民共和国国家统计局网站提供的数据计算 ，           

                         http://data.stats.gov.cn/workspace/index?m=hgnd] 
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 资料 E 

        

          目前，中国已经成为全球电子信息产品制造大国。许多品牌，如“华为”、

“中兴”、“联想”、“魅族”等已经进入俄罗斯市场。但从总体上看，中国电子

信息产品在俄罗斯细分市场中的份额并不高，主要有三方面原因：一是美、日、欧

电子信息产品品牌价值在全球市场上强势领先；二是俄罗斯投资和经营环境令许多

中国企业止步不前；三是传统上许多俄罗斯人对中国产品质量差的印象导致中国产

品的品牌价值在俄罗斯消费者心目中不高。2012 年，俄罗斯“入世”后将总体关

税水平从 10%下调至 7.8%，俄承诺未来将进一步开放贸易领域，降低大部分进口

商品关税。2013 年，中俄两国联合声明表示，要实现双边贸易额 2015 年前达到 1 

000 亿美元，2020 年前达到 2 000 亿美元，实现两国经济合作量和质的平衡发展。

这些因素为提升中国电子信息产品的品牌价值提供了重要利好。中国电子信息企业

应适时把握机遇，通过政府和民间的展会、论坛等平台充分展示中国品牌实力，在

逐步互信的基础上提升自己的品牌价值。 

        在未来“物物实现互联互通”的信息技术发展趋势下，物联网应用快速发展并

初具产业规模。中俄两国在信息技术领域中都拥有一批大型 IT 企业，这些企业在

技术层面拥有很强的互补性。可借助物联网产业链条延伸较长以及两国大型 IT 企

业规模扩张的基本形势，引导两国 IT 企业通过并购重组、专利购买等方式进行优

势整合，打造全新的竞争发展格局。 

   

     [摘选自张冬杨《俄罗斯信息技术产业现状及发展趋势》，《欧 亚经济》2015 年第 2 期] 
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回答以下所有的问题，共占 30 分。 

 

 1 （a）试根据资料，解释中俄伙伴和对手关系。                        

                                 [4 分] 

    

   （b）如果要说明“在经贸上，俄罗斯从中国获益大于中国从俄罗斯 

        所获”，试评价资料 D的适用度。                                                                                                                    

                                                                                                                                     [6 分]                                                   

 

  （C）根据资料，并结合你自己的认识，探讨“中俄之间在多大程度上能 

       成为利益相关的伙伴关系？” 。                                                    

                                                                  [8 分] 

                                                                                                   

   （d）假设你是一位中俄经济专家，试参考资料，并结合你自己的认识， 

        就中俄经济贸易之间如何互补发展提出你的建议。                         

                                                                  [12 分] 

 

            

 

 

                

 

 

                                  

 

 

 

 

 

               （完）  
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15J2EOYH2CSCP1 参考答案： 

 

1a  试根据资料，解释中俄伙伴和对手关系。                                      

                                                                   [4 分]                     

1 伙伴：a 共同反西方（资料 A,B） 

             b 经济，信息技术互补合作（C,E） 

2 对手：a 传统上就充满竞争，不信任; 领土，能源纠纷（资料 A，C） 

 

3 原因/目的/影响/意义：都是大国谋求发展，又相邻，竞争合作都不可避免。 

  

●层级 1：只用资料进行罗列。                                          2 

●层级 2：能充分运用资料说明影响意义。                                4 

 

1b 如果要说明“在经贸上，俄罗斯从中国获益大于中国从俄罗斯 

       所获”，试评价资料 D的适用度。                                                                                                                    

                                                                                                                                     [6 分]                                                                             

 

1 优点：1比较表一和表二，中俄贸易对俄罗斯的贡献率在 2003 至 2013 年的 10 年 

        中基本呈上扬（表一），而在对中国的贡献率中则起伏不定（表二）。 

      2 中俄贸易的贡献率在俄罗斯对外贸易中占比从 03 年的 6%多到 13 年的 10% 

        多（表一），而中俄贸易在中国的对外贸易中平均只占 2%左右。 

 

2 局限：1 贸易额是个总体概念，顺差逆差看不出。 

       2  国与国国情不同贸易的实质性收益还得从贸易产 

          品种类看。图表并没有标出。 

       3  经济贸易还关乎两国投资状况等。 

 

3 优缺点比较分析后总结。 

 

●层级 1：只是罗列资料 D 中的各项指标。                              1 

●层级 2：只评价资料 D 作为论证的优点或局限。                                        2-3 

●层级 3：评价资料 D 作为论证的优点以及局限。                      4-6                                                                      

 

 

1c 根据资料，并结合你自己的认识，探讨“中俄之间在多大程度上能 

  成为利益相关的伙伴关系？” 。  
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1 国际事务中反西方立场（A，B）；意识形态（B）；经济互补（C），信息产业 

  合作（E）。 

2 历史上战争和竞争不信任（A-引申）； 移民开发留下隐祸（C）；经济关系冷 

  淡（A,D）。                                                                                        

                                                                [8 分] 

3 批判性总结： 

- 中俄各自的外部环境： 

       中→美日→东海南海； 俄→美欧→因乌克兰受西方制裁 

- 经贸利益会减弱，竞争则加强 

 

   

 

●层级 1：运用资料或/以及自己的认识，描述。                                        1-3 

●层级 2：运用资料以及自己的认识，解释。                                             4-6   

●层级 3：运用资料以及自己的认识，探讨。                                             7-8 

 

1d 假设你是一位中俄经济专家，试参考资料，并结合你自己的认识，就中俄经 

    济贸易之间如何互补发展提出你的建议。                                                  

                                                               [12 分] 

 

1 中俄两国 IT 企业在信息技术上互补合作。（E）    

  （注意不过分依赖欧美，发展自身潜力） 

2 中缺乏石油天然气而俄经济结构的缺陷重工业发达，轻工业落后，可加强 

  两国所需产品的贸易进出口（引申 C） 

  （前提是中国保证产品质量，俄国改善官僚体系）     

3 建立商业互信机制，改变政热经冷。 

  （信任的建立并非一早一夕，多机制的互相努力） 

                                                                                

 

●层级 1：在没有参考资料的情况下，浅谈建议。                       1-2  

●层级 2：运用资料或自己的认识，提出一般的建议。                                  3-4                   

●层级 3：运用资料以及自己的认识，分析原因，提出一般建议。                5-6                     
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●层级 4：运用资料以及自己的认识，分析原因，解释具体建议的表现形式。                                                                                                    

                                                                                                                      7-9             

●层级 5：运用资料以及自己的认识，分析原因，解释、评价各种建议。                                          

                                                                                                               10-12 


